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Wer ist Noser Engineering?
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WE KNOW HOW

Seit

1984
Dienstleistungen in der 

technischen Informatik

5 
Winterthur, 

Luzern, Bern, 

Rheintal, München

7’840’464
Stunden Erfahrung für 

lokale, europäische und 

multinationale Kunden

100%
Wertschätzung 

und Respekt

333% 
Wachstum in den

letzten zwölf Jahren

#2 
Dienstleister 

ICT-Branche

8
Firmen bilden die 

Noser Group 

>50 
qualifizierte NOSER 

Academy Kurse >80 
Lernende bei NOSER 

Young. Einer der 

grössten ICT-Ausbilder 

der Schweiz. 

>200 
Mitarbeitende

83% 17%



TRUMPF Schweiz AG

Beschleunigte „Time-to-Market“ mit agiler, integrierter 

Hard- & Softwareentwicklung



Beschleunigte „Time-to-Market“ mit agiler, 
integrierter Hard- & Softwareentwicklung

Matthias Munk, President TruMark

Christian Kleiner; PL, PM-Coach, Testmanager, Agile Coach



TRUMPF - Auf einen Blick

Unternehmenskennzahlen 2020/21

Umsatz 2020/21 (Mio. €)

3.505

Auftragseingang 2020/21 (Mio. €)

3.925
Ergebnis vor Zinsen und Steuern (EBIT) (Mio. €)

370 +19,5 %

Mitarbeiter am 30.06.2021 (Anzahl)

14.767
EBIT-Rendite

10,5 %

Noser Punkt 11 Webinar8 |

Lasertechnik

Werkzeugmaschinen
F+E-Quote

10,9 %



TRUMPF Schweiz

Weltweites Leitwerk

TruLaser

Produktcenter

TruMark

Marktverantwortung 

Schweiz

Produktcenter

Power Tools
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Umsatz 2020/21 (Mio. €)

390 Mitarbeitende am 30.06.2021 

(davon 41 Lernende)

713

R&D

R&D,

Production

Service

Grüsch
Sales

& Service

Baar

Bottighofen

Auftragseingang 2020/21 (Mio. €)

429.2



TruMark
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Individuelle Lösungen für jede Branche

Kundenanforderungen

Systeme

Vision Line

#mymarkinglaser

Unsere Lösungen

Markiersoftware

Automobil Weisse Ware Halbleiter Medizintechni

k

Elektronik Luft- & RaumfahrtMetallbau Uhren & SchmuckB
ra

n
c
h
e
n

▪ Identifikation

▪ Rückverfolgbarkei

t

▪ Haltbarkeit
▪ Design

▪ Fälschungssicherheit

TruTops Mark 3TruTops Mark 2



TruTops Mark 3 - Aus Kundenperspektive
Digitale Durchgängigkeit steigert Effizienz in allen Prozessstufen

Arbeitsvorbereitung

Markier

-

prozess
Prozesskontrolle

Markierdaten

Markierzeit-

vorhersage

Automatisierung

Steuerung

Markier-

parameter

Markierdaten zurücklesenDigitales 

Maschinenmodell

11 | Noser Punkt 11 Webinar

Werkstück-

daten

TruTops Mark 3 



Meine Beobachtungen zu Beginn 

07/19 06/20 02/21 10/21
t

04/22

Marktführer

12/22

▪ Unklarer Scope

▪ Disconnect zwischen „Market Pull“ und „Technology 

Push“, fehlende Anwendersicht

▪ Überforderung von Schlüsselrollen (PO)

▪ Schwachstellen im Agile/Scrum Prozess 

▪ Abhängigkeit von 3rd party Software-Komponenten

▪ asynchrone SW-/HW-Entwicklung

▪ „Not invented here“ Syndrom

▪ schlechte Stimmung und Reputation der SW-Entwicklung 

▪ Hochqualifizierte Individualisten – geringes Team-

Verständnis und Performance

▪ mehrere isolierte-, nicht integrierte                              

SW-Komponenten

▪ unstrukturiertes Product Backlog -

Intransparenz

▪ …
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Scope
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Struktur – Projektorganisation 
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Struktur – Transparenz in Azure Dev Ops
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Prozesse – Transparenz & Fortschrittskontrolle

Mi 

20.11.

112 113 114

Mi 

4.12..

115

Mi 

1.1.20

116

Mi 

15.1.20

117 118

Mi 

12.2.20

119

Mi 

26.2.20

120

Mi 

11.3.20

121

Mi 

25.3.20

Abnahme-Testing R2

Bug-Fixing R2

Entwicklung Entwicklung Entwicklung  

Mi 

29.1.20

Mi 

18.12..

111
611 SP 

112 122

Mi  

1.4.20

Entwicklung          
Feature

Freeze  

112111
500 SP 

113 112111
400 SP 

114 112111
305 SP 

115 112111
210 SP 

116

Feature 

Freeze

Go live                      

R2
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Fortschritt 

R1 MVP 

DACH

R2 

Global

07/19 06/20 02/21 10/21
t

Adressierbarer 

Markt: 17,5%

Adressierbarer 

Markt: 35%

#Markets:3

#Markets:8

04/22

Marktführer

12/22
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Kontinuierliche Verbesserung I 
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Kontinuierliche Verbesserung II 
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Fortschritt  

R1 MVP 

DACH

R2 

Global

R3 

Global

R4

07/19 06/20 02/21 10/21
t

Adressierbarer 

Markt: 17,5%

Adressierbarer 

Markt: 35%

Adressierbarer 

Markt: 50%

Adressierbarer 

Markt: 75%

#Markets:3

#Markets:8

04/22

#Markets:12

Marktführer

#Markets:16

12/22
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Take aways

▪ Scope > Strukturen & Prozesse > Transparenz

▪ Organisatorische & individuelle Veränderung > Team

▪ Kontinuierliche Verbesserung, Fehlerkultur etablieren

▪ kein Standard Vorgehen oder Tooling
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Fragen?
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Live Webinar

Von Techies für Techies!

Mittwoch, 12.1.2022


