27.04.2021

NOSER
PUNKT 11
WEBINAR



2

Referent

Christoph Zubler
Business Development
Innovation und Projekte

27.04.2021 WE KNOW HOW.

stellen uns vor

&~

Referent

Urs BIll

Senior System
Engineer

Moderator

Remo Noser, COO

)

NOSER

ENGINEERING



1. Wer ist Noser Engineering?
2. Innovation-Lab
3. Fragen und Antworten
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NoOser Engineering

Seit

1984

Dienstleistungen in der
technischen Informatik

7’840°464

Stunden Erfahrung fur
lokale, europaische und
multinationale Kunden
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Firmen bilden die
Noser Group

#2

Dienstleister
ICT-Branche

100%

Wertschatzung
und Respekt

>50

qualifizierte NOSER
Academy Kurse

5

Winterthur,
Luzern, Bern,
Rheintal, Munchen

333%

Wachstum in den
letzten zwolf Jahren

>80

Lernende bei NOSER
Young. Einer der
grossten ICT-Ausbilder
der Schweiz.

>200

Mitarbeitende

83% 17%



Innovation-Lab

Agiler Ansatz fur die Anforderungsscharfung
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* Bedurfnisse

* Methodik

« Aufgabenstellungen
* Ergebnisse
 Kundenreferenzen
 Fazit
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msse

Der Kunde will ...
* eine rasche Verifikation seiner Ideen / Bedurfnisse auf eine mogliche Machbarkeit

mit einem "Anschauungsobjekt” sein Management von seiner Idee Uberzeugen

die Moglichkeiten bestehender Technologien fur die Umsetzung seiner Ideen
aufzeigen, ohne Forschung betreiben zu mussen

innovative ldeen in Form eines Proof of Concept materialisieren

ein Coaching wahrend dieser entscheidenden Projektphase
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 die Anforderungen so scharfen, dass die Qualitat der Ausschreibung erhoht und
die Losungs-Diversitat der Angebote reduziert wird

» den Fokus seiner Ausschreibung auf die Industrialisierung seiner ldee legen
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gemeinsames Verstandnis

mit Inno-Lab

ohne Inno-Lab
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m: Innovation-Lab der «Agile Ansatz»
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of Concept

Prototyp

Pilot

Marktdurchdringung
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1. Idee / Bedurfnisse

» Erarbeitungs-Prozess starten
 Brain-Collage
» erwarteter Kundennutzen eruieren

2. Innovation-Lab / Iterationen

Losungs-Assembling 2-3 Monate
Bedurfnisse Uberprufen 2-3 Monate
Geschaftsmodell bestatigen

Kundennutzen verifizieren

Risiken abbauen 2-3 Monate

3. Industrialisierung /Ausschreibungsverfahren
Stuckkosten reduzieren
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mnstellung — drei Cases

PostAuto

Wie konnen die Kosten fur den jahrlichen Wechsel des Fahrplanaus-

hanges reduziert und gleichzeitig aktuelle Betriebsmeldungen publiziert
werden?

Taxito

' Kann eine spontane Fahrgemeinschaft, Personen sicher und gunstig an
ein Ziel transportieren?

SBB Cargo

Kdnnen fur die Uberprifung von Giterwagen Drohnen eingesetzt werden
und sind dadurch Kosteneinsparungen moglich?
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!se: PostAuto «DynPaper»

Wie konnen die Betriebskosten fur den jahrlichen Fahrplanwechsel an autonomen
Standorten reduziert werden?
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!se: Taxito

Taxito ist eine spontane Fahrgemeinschaft, welche dich sicher und gunstig an dein

A\

Ziel bringt. \
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!se: SBB Cargo «Drohnen»

Wie kann die Uberprifung von Giterwagen bei gleicher Qualitat kostenglinstiger
durchgefuhrt werden?
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se: SBB Cargo «Drohnen»

Labortest an Modellen sowie praktische Flugprufung im Gelande
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SBB Cargo — PoC Drohnen: Karte

)
{

Ny Peter Geotence 1 3 4 o Stutzematte N |
\ " J 237239, 825812 | [ > i # S i\_\ Buurstmatte )
Radius 1250m / s i w1 | = N . 4 )il
Rew’\‘;‘;‘!f\‘ chn: / K bR ==
*HembTunn’ o 47.36670, 8.25074 i
ol g 7 i B e s [ \ Pfafferenacher 0 Ruchlig
3 Y Hofland.,
146 - 4246500 m.
a
/ Hembrunn
Chrazester,

1246250 m

Gheid Lindenacher *

.
\ Geokmcel l s
1246000 m 4736233, 825873 [
Radius 450m ~Chraftacher
N\ A " i ==
N\ &, S
o SN
N\ \\ A \
s
\ N

N coremaifl

4
By nese |
M Home/wP |
600 | Distanzmarke | N
@ Bricfing s
| Britel \
Hirschen
4 B rer N\ ]
N\ arking = " Nidermatte
~JH / & & w0 e
! I:ﬂ'-l!;rh F Tobelmat Masssab 1800
RI0\GS._ tere Unterlagen) 10059.R10_Flugtests_\D. 1vsck \ 220820 UBI /Sohard AG [gg 1| epes 0 sna SNB01 821
e | e T— N — AR ! ” frody e -
FESREG Comerl G Bundessanorien i Ber S L FLong et Car wercAEnE crTen IHommatonn Jehien, K3 RS EhEich €47 Pt "Cerauigked, Akttt 2 > 3

© swssiopo

15 27.04.2021 WE KNOW HOW.

) NOSER

ENGINEERING



se: SBB Cargo «Drohnen»

Wie kann die Uberprifung von Giterwagen bei gleicher Qualitat kostenglinstiger
durchgefuhrt werden?
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ndenreferenzen
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Q)  PostAuto’s

Die eibe Klasse.

Bundesamt fuir
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schutz
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Fazit

In einer fruhen Projektphase werden ...
* die Bedurfnisse uberpruft
» das Geschaftsmodell bestatigt
» der Kundennutzen verifiziert

» die Umsetzungsrisken aufgezeigt
(Business, Prozess, User Handling, Technologie, Investment, Betriebskosten)

Als Erganzung des Pflichtenheftes erleichtert der Prototyp das gemeinsame
Verstandnis zwischen allen Parteien fur das zu Realisierende (Ausschreibung)
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